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Uber Sport,
Rollrasen und
Kreis(-el)verkehr

Liebe Leserinnen und Leser

Wenn Sie mehrmals pro Woche Sport treiben und da-
bei auf einen Umfang von drei Stunden kommen, dann
gehoren Sie zu den 44 Prozent aller 15- bis 74-jahrigen
Schweizerinnen und Schweizer, die iiberaus sportiv
sind. Diese Zahl stammt aus einer Befragung der letzten
Jahre, die im Auftrag des Bundesamts fiir Sport
(BASPO) gemacht wurde.

Aktiv sind wir in rund 250 verschiedenen Sportarten; Wandern, Radfahren, Schwimmen und
Skifahren sind unsere Passion. Da wundert es nicht, dass in unserem Land die Infrastruktur
von Sportanlagen auf hohem Niveau ist und stindig erweitert wird. Ein iberaus reprdsentatives
Beispiel ist das Sportzentrum im solothurnischen Zuchwil, das diesen Sommer seine Freibader
saniert und das 50-Meter-Schwimmbecken mit einer Traglufthalle wintertauglich macht. Das
Sportzentrum Zuchwil bietet aber noch einiges mehr und geniesst eine hohe Reputation als
Trainingszentrum iiber die Landesgrenze hinaus.

Wenn Sie sich standig im Kreis drehen, so kann man das als Endlosschlaufe bezeichnen oder
aber Sie drehen sich im Kreisel. Vor 25 Jahren wurde in Wettingen der erste Kleinkreisel ein-
geweiht, nachdem der «Kreisverkehrsplatz» auch in unserem Land in die Signalisationsverord-
nung aufgenommen wurde. Wir blicken im Rahmen einer Serie auf verschiedene Kreisel im
Land. Und weil der Sommer nicht mehr fern ist, so zeigen wir auf, wie im bernischen Wiler
tagtdglich auf 15 Hektaren Rollrasen produziert wird.

Lassen Sie sich auf den folgenden Seiten von diesem und jenem inspirieren; vor allem aber
wiinsche ich Thnen bei der Lektiire viel Vergniigen!

Joseph Weibel
Chefredaktor Unterhaltplus

SPART ZEIT UND GELD

Harte Zeiten erfordern eine neue Art
von Zuverlassigkeit: Der japanische Hersteller Kubota
vereint in jeder seiner Maschine das Produkt mit der
Leistung und dem Service. So erhalten Sie immer das richtige
Gesamtpaket, um Ihre Arbeit produktiv und erfolgreich zu
erledigen.

pe e Kubota Generalvertretung
Wilerstrasse 16 | 9554 Tagerschen TG
— I’. I; ‘llmm Telefon 071 918 80 20 | www.adbachmannag.ch
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Hako iibernimmt

von Oertzen GmbH

Die Hako GmbH hat zum Ende des Ge-
schdftsjahres 2018 samtliche Geschafts-
anteile an der von Oertzen GmbH erwor-
ben. Von Oertzen ist ein fithrender
Losungsanbieter von massgeschneider-
ten Hochdruckwasserstrahlsystemen fiir
Kunden aus dem B2B-Segment. Das Pro-
duktportfolio umfasst Hochdruckreini-
ger, Gerdte fiir die Hochdrucklgschtech-
nik sowie Sonderlésungen fiir die
Reinigung von Maschinen, Montagebadn-
dern und Behdltern auch in explosions-
gefdhrdeten Bereichen.

Mario Schreiber, Vorstand bei Possehl
und Vorsitzender der Hako-Geschdfts-
fithrung. (Foto: zVg.)

Die Hako GmbH ist eine global fiihrende
Unternehmensgruppe in der Reini-
gungs- und Kommunaltechnik. «Das
Produktportfolio der von Oertzen GmbH
mit dem Schwerpunkt professioneller
Hochdruckreiniger ergdnzt hervorra-
gend die Hako-Produktbereiche in der
Reinigungstechnik wie Kehr- und
Scheuersaugmaschinen bzw. in der
Kommunaltechnik wie Aussenreini-
gungs- und multifunktionale Kommu-
nalfahrzeuge», sagt Mario Schreiber,
Vorstand bei Possehl und zugleich Vor-
sitzender der Hako-Geschaftsfiihrung.

» www.possehl.de

Ein Jahr im Zeichen der
Transformation

Nilfisk, ein weltweit flihrender Anbieter
von professionellen Reinigungsldosun-
gen, hat seine Finanzergebnisse fir
2018 veroffentlicht und damit ein Jahr
des bedeutenden, unternehmensweiten
Wandels abgeschlossen.

Hans Henrik Lund, CEO, kommentiert:
«Wenn ich ein Wort hétte, um das Jahr
2018 fiir Nilfisk zu beschreiben, ware es
Transformation. Wir haben bedeutende
Initiativen durchgefiihrt, die unsere
mehrjdhrige Transformationsstrategie
und die kontinuierliche Vereinfachung
des Unternehmens unterstiitzen.»

Hans Henrik Lund, Nilfisk CEO. (Foto: zVg.)

Laut Lund hat Nilfisk im Laufe des Jahres
fiinf Bereiche verdussert, die nicht zum
Kerngeschéft zdhlen, allen voran die Nil-
fisk Outdoor-Sparte und das US-Restaura-
tionsgeschdft. Diese Verdusserungen
hatten die Schliessung einiger Produk-
tionsstatten zur Folge. «Im Laufe des Jah-
res 2018 haben wir 7 unserer 18 Produk-
tionsstdtten aufgeldst. Infolgedessen steht
jetzt eine konsolidierte Produktionsfla-
che mit wenigen, dafiir grosseren Pro-
duktionszentren zur Verfligung, die
unsere betriebliche Komplexitat reduziert
und eine starke Grundlage fiir die weitere
Vereinfachung und das Wachstum von
Nilfisk legt», so Hans Henrik Lund.

» www.nilfisk.de

Aebi Schmidt verstarkt
Marktposition im
Kehrmaschinengeschaft

Die in der Schweiz domizilierte Aebi
Schmidt Holding (ASH), eine fiihrende
Anbieterin von Produktsystemen und
Dienstleistungen fiir Reinigung und
Unterhalt von Verkehrs- und Griinfla-
chen, ibernimmt per Ende Madrz die
Kehrmaschinen City Ranger 3500 und
City Ranger 3570 der ddnischen Nilfisk
Group inklusive aller damit verbunde-
nen Rechte.

S —=s SR s A X
Die Nilfisk City Ranger 3570 wird ab 3.
Quartal 2019 im Werk der Aebi Schmidt
Gruppe in St. Blasien produziert, weiter-
entwickelt und unter der Marke Schmidt
vertrieben. (Foto: zVg.)

Damit ergdnzt die ASH Group strategie-
konform ihr Produktportfolio und starkt
den deutschen Produktionsstandort in
St. Blasien.

Nilfisk Group ist einer der weltweit fiih-
renden Anbieter von professionellen
Reinigungsgerdten und -Services fiir
den Innen- und Aussenbereich. Die
Kehrmaschine City Ranger ist eine effi-
ziente und flexibel nutzbare Maschine
fiir die Strassenreinigung.

Peter Spuhler, Prdsident des Verwal-
tungsrates der Aebi Schmidt Holding:
«Diese Ubernahme ist ein weiterer wich-
tiger Schritt bei der Umsetzung unserer
Produktstrategie. Wir schliessen damit
eine wesentliche Liicke in unserem
Kehrmaschinensortiment und kénnen
unseren Kunden nun alle Kehrmaschi-
nengrdssen anbieten.»

» www.aebi-schmidt.com

Neuer Umsatzrekord fiir Karcher
Mit 2525 Milliarden Euro kann die Alf-
red Kdrcher SE & Co. KG einen neuen
Umsatzrekord fiir das Geschdftsjahr
2018 verzeichnen. «Das gesamtwirt-
schaftliche Umfeld war im vergangenen
Jahr vergleichsweise schwierig. Die Rei-
nigungsgerdtebranche ist nur sehr ver-
halten gewachsen. Trotzdem haben wir
bei Kdrcher unsere Investitionen im Ver-
gleich zum Jahr 2017 um einen Drittel
gesteigert», sagt Hartmut Jenner, Vorsit-
zender des Vorstands.

Einen Schwerpunkt bildeten 2018 die Di-
gitalisierung und die Entwicklung neuer,
innovativer Produkte. 100 waren es im
letzten Jahr. «Wir werden 2019 die welt-
weit erste digitale Plattform vorstellen,
die Reinigung nach Bedarf ermdglicht,
sagt Hartmut Jenner. Das so genannte
«Cleaning on Demand» ermdglicht Ge-
bdudereinigern die intelligente Steue-
rung von Reinigungsabldufen je nach
aktueller oder zu erwartender Ver-
schmutzung. Ebenso wichtig fiir die Zu-
kunft ist die Akkutechnologie: Dieses
Jahr wird Karcher eine sehr leistungsfa-
hige Plattform auf den Markt bringen,
die es erlaubt, dieselben Akkus fiir ge-
werbliche und Endverbrauchergerdte zu
verwenden.

» www.kaercher.com
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Gut zu wissen - oder was ein
Seminar alles bietet

KWZ-Seminare haben Tradition und sind von Hauswarten und Badmeistern tberaus
geschatzt. Das diesjahrige Seminar im Deltapark Vitalresort in Gwatt bei Thun ver-
mittelte Wissen und neue Erkenntnisse zur Naturbadtechnologie, Werkstofftechnik
sowie zum Unterhalt und Service.

B Autor: Joseph Weibel, Up

arum organisiert der

Reinigungsmittelanbieter

KWZ AG in Schlieren seit

Jahren regelmadssig Kurse
fiir Hauswarte und Badmeister? KWZ-Ge-
schaftsfiihrer Andreas Wehrli: «Wir ha-
ben Erfolg damit; vielleicht auch, weil
diese Kurse immer drei Dinge vereinen:
Die Vermittlung von Wissen und neuen
Erkenntnissen in der Reinigungs- und
Hygienearbeit, proaktive Workshops und
letztlich auch Netzwerkarbeit». Und: sie
finden in iiberaus beschaulichen Stand-
orten statt. Dieses Jahr fand das KWZ
Seminar 2019 im Deltapark Vitalresort in
Gwatt bei Thun statt.

Gut gespiilt «am stillen Ortchen»

Unterhaltplus nutzte die Gelegenheit,
sich unter die rund 60 Badmeister aus
der ganzen Schweiz zu mischen und an
den iiberaus interessanten Referaten
und Workshops teilzunehmen. Absicht
oder Zufall? Jedenfalls war der Auftakt
mit Priskus Theiler, Geschdftsfiihrer
von RestClean AG (Oberlunkhofen)
mehr als nur ein Aufwecker zum Semi-
narbeginn. Der Pionier fiir den Service
«am stillen Ortchen» ist bekannt fiir
seine unterhaltsame aber gleichsam
wissensvermittelnde Rhetorik. Und er
begeistert auch mit seinen zuweilen
pragmatischen Uberlegungen zu heuti-
gen brisanten und aktuellen Themen.

Container-Reinigung

Wer drgert sich nicht, wenn Abfall- oder
Griincontainer mit viel Restschmutz
kontaminiert sind und vor allem in war-
men Monaten iiblen Geruch verbreiten?
Eigentlich alle, die direkt oder indirekt
damit zu tun haben. Die Firma ABCon-
tainer (Jona-Rapperswil) hat das Rezept
dafiir und sorgt vor Ort fiir die profes-
sionelle Reinigung von Plastik- oder Me-
tallcontainern. 2012 prdsentierte sich
das neue Unternehmen an der Haus-
wartmesse in Miinchwilen; 2019 rech-

net ABContainer bereits mit 5000 Reini-
gungsauftragen.

Kein Stress

Naturholzbeldge sind stabil, nachhaltig
und machen viel Freude. Das bedingt
aber auch eine gute Pflege. WOCA
Schweiz GmbH (Wila) prdsentierte sich
ebenfalls am KWZ-Seminar und vermit-
telte Anforderungen und Kenntnisse fiir
den Unterhalt und die Pflege von Natur-
holzbeldgen.

Der zweite Seminartag war dann vor
allem dem Naturbad (was steckt alles
hinter diesem komplexen System) und
dem firmeneigenen Schulungsangebot
von KWZ AG selbst gewidmet. Einen
ganz anderen Einblick gewdhrte eine
Uberraschungsreferentin: Evi Gianna-
kopoulos zeigte auf eindrucksvolle
Weise den Seminarteilnehmern in
knapp einer Stunde Moglichkeiten auf,
wie sie den Alltagsstress besser bewalti-
gen konnen. Abgerundet wurde der
zweite Tag zudem von Tipps vom Prak-
tiker, Hans Salzmann, Betriebsleiter der
Bader Oberuzwil.

Selbstvertrauen und Motivation
fordern

Wir treffen an diesen {iberaus interes-
santen zwei Seminartagen auch einen
zufriedenen Andreas Wehrli an. «Die
Seminarteilnehmer haben mir den Ein-
druck vermittelt, dass ihnen unser An-
gebot gefdllt», sagt er. Er nennt Kunden-
und Netzwerkbindung als Griinde fiir
diese alle Jahre stattfindenden Semi-
nare. «Wir wollen Wissen vermitteln
und auch verdeutlichen, dass die An-
wendung unserer Hochkonzentrat-Pro-
dukte anspruchsvoll ist. Wenn wir mit
diesen Seminaren einen Beitrag zur
Wissensvermittlung beitragen konnen,
so ist das Ziel erfiillt». KWZ AG fiihrt
auch regelmdssig intern am Firmensitz
in Schlieren oder auch vor Ort bei Kun-
den Schulungen durch. Er schdtze den

Priskus Theiler erhdlt mit seinen begeis-
ternden Referaten von den Seminarteil-
nehmern volle Aufmerksamkeit. (Foto:
Joseph Weibel)

direkten Kontakt zum Kunden, so dass
die Produkte am Objekt des Kunden
praktisch angewendet werden konnen.
«Unsere Schulungen machen wir mit
Leidenschaft; sie sind fiir unsere Unter-
nehmung zu einem dritten und wichti-
gen Standbein geworden.» Es sei aber
auch wichtig, dass mit der Wissensver-
mittlung auch die Wertschdtzung
gegeniiber den praktischen Anwendern
in der Branche entgegengebracht werde.
«Zudem stdrken Seminare Selbstver-
trauen und die Motivation in einem Rei-
nigungsteam», bringt es Andreas Wehrli
auf den Punkt.

Seminarunterlagen zum «KWZ-Seminar
2019» sind auf der Website von KWZ
downloadbar.

» www.kwz.ch





